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申込先：ＦＡＸ

 

042-539-3838 主催：バリューアップ・ジャパン

法人名 ご担当者①

ご担当者②

電話 ※所属部署・お役職もご記入下さい。

所在地

E-mail

◆第53回バリューアップ交流会
【日

 

時】

 

平成25年 4月 12日（金）

 

15：00～18：30
【会

 

場】

 

日本興亜損害保険

 

立川ビル５階会議室

東京都立川市柴崎町3-13-23

『出会い』・『気づき』・『商談・連携』

 

過去53回開催

 

延べ836社が参加

◆ 交 流 会 の 特 徴 ◆

1.

 

専門知識を持ったアドバイザーが貴社のリスクを分析し、潜在ニーズを引き出し、サポートします！

2.

 

活発なディスカッションから有機的な企業連携 ＝ プロジェクト組成が可能です！

3.

 

希望あふれる豊かな日本を目指す、積極的な企業（異業種参加）と出会えます。

◆マッチング・商談案件の発生件数＿１５

 

件以上

事例①

 

製造卸売業

 

×

 

物流・エコリサイクル事業

⇒リサイクルイベントへの出店で商品ＰＲ＆リサーチ

事例②

 

エコ商材施工販売

 

× オフィス機器販売・総合支援業

⇒業務提携で自社商材の拡充、新市場への協同ｱﾌﾟﾛｰﾁ

事例③

 

地域行政（農産物）

 

× 国内外に展開する有機肥料販売業

⇒国内販路拡大と地域振興の両面から共通価値を創造！

◆アンケート結果

Q.交流会を通じて、どのような可能性に気づきましたか。

1位＿

 

8件

 

新たなマーケットの存在

2位＿

 

7件

 

戦略の幅が広がった

（業務提携先や顧客攻略への打開策など）

3位＿

 

3件

 

強化すべきポイントが見えた

Q.参加目的に対する成果は得られましたか。

A.・異業種企業様の情報、戦略的な事例等がわかった。

・新しい商材を得ました。

・ビジネスパートナーとなりえる企業に出会えた。

・新たな商材開発についてのヒントが得られた。

・他業種の方の考え方、経営方針を聞けた事が勉強に

なりました。

前 回 の 実 績

◆こんな方にオススメ

「経費削減」

 

「Ｍ＆Ａ」

「印刷業連携」

 

「Ｗｅｂ活用」

「業務効率化」

 

「業務提携」

「売上向上 ・

 

販路開拓 ・

 

新機軸創出」

バリューアップ・ジャパン

 

～

 

希望あふれる豊かな日本を目指して

 

～

などなどにご興味あるにご興味ある

 

皆様、必見です！皆様、必見です！

【定

 

員】

 

30社 （1社2名まで／定員になり次第締切）

【参加費】

 

1,000円／社(VUJ会員)
3,000円／社(一般)

◆第3回青梅法人会交流会
【日

 

時】

 

平成25年 4月 24日（水）

 

14：00～17：30
【会

 

場】

 

青梅法人会研修センター

東青梅駅徒歩5分

 

青梅市東青梅1-7-7

交流会

 

懇親会 交流会

 

懇親会

【問合せ】

 

㈱プラネット、バリューアップ・ジャパン

ＴＥＬ

 

042-539-4566
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